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INFORMATIONS PRATIQUES 

 

 Les domaines d’acƟvité 

 

 Pour acquérir les com‐
pétences 

 

InformaƟons praƟques 

Vous devez être Ɵtulaire d’un baccalauréat 
technologique ou professionnel 

Téléphone: 
03.24.56.81.56 

Mél: 
ce.0080008r@ac-reims.fr 
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Les domaines d’acƟvités 
de la formaƟon 

Pour acquérir  
les compétences 

Parcours de pro-
fessionnalisaƟon 

à l’étranger 
possible 
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Organisés en domaines  
d’acƟvités, ils s’inscrivent dans un 
véritable parcours de professionnalisaƟon. 
La culture générale, économique, juridique et mana- 
gériale et la praƟque d’une langue vivante 
viennent opƟmiser les acquis 
professionnels. 

sur les 2 années de formaƟon 
16 semaines de stage 

 entreprise  consƟtuent un gage 
 d’inserƟon professionnelle 

Sur le principe de l’alternance, les périodes en  

Le numérique au service 
du geste méƟer! 

Module facultaƟf 
d’entrepreneuriat 

 GesƟon opéraƟonnelle d’une unité commerciale 

 Management de l’équipe 

 AnimaƟon et dynamisaƟon de l’offre commerciale 

 Développement de la relaƟon 
client Vente Conseil 

PerspecƟve: 
Avoir la responsabilité 

opéraƟonnelle de tout ou parƟe 
d’une unité commerciale  

... 
Responsable de drive 

Conseiller e-commerce 

Chargé de clientèle 
Marchandiseur 

Manageur  

      conseil 

Vendeur 


