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Les domaines d’activités Pour acquerir

de la formation les compétences
Parcours de pro-

Perspective: fessionnalisation
a lI’étranger

Avoir la responsabilité

: possible
opérationnelle de tout ou partie

d’une unité commerciale

16 semaines de stage

= Développement de la relation sur les 2 années de formation

client Vente Conseil Sur le principe de I'alternance, les périodes en

entreprise constituent un gage
d’insertion professionnelle

= Animation et dynamisation de I’offre commerciale

= Gestion opérationnelle d’une unité commerciale

* Management de I'équipe

Vendeur

conseil
Module facultatif Manageur

d’entrepreneuriat : ) Marchandisii
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\_/ . ,6@( Chargé de clientele

@e Conseiller e-commerce

\/@c’ Responsable de drive

Le numérique au service
du geste métier!




